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（売り切れ次第終了） 

■ことしも、市民ひと口500円の
　協賛金にご協力お願いします。

［受付場所］

①黒石商工会議所　黒石市市ノ町５−２ 産業会館２F 52-4316

②黒石観光協会　　　　　　〃　　　　 産業会館４F 52-3488

　　　　　　　　　※①、②ともに領収証を発行いたします。

③市内各金融機関　※振込用紙を窓口に準備しております。

●協賛金は、よされ期間中、メイン会場の御幸公園内の本部テントでも

　受け付けています。領収証を発行いたしますので、お申し出ください。

■この商品券でお釣銭は出ません。 



　北海道札幌市の郊外に、「丸吉日新堂印刷」という従業員７

人の小さな印刷屋さんがある。主製品は各種チラシやパンフ

レットなどの印刷だが、近年、名刺の製作が急増している。

　この３年間でみても、同社への名刺の製作の依頼は右肩上

がりで、その数は月平均500〜700件に及ぶという。加えて、

そのリピーター率もきわめて高く、３年間の平均で90％をは

るかに上回っている。さらに驚かされるのは依頼者の分布で、

地元の北海道は全体の２割程度、残りの８割は本州・四国・九

州・沖縄だと言う。

　こう言うと、価格が安いのではないかとか、特殊な機能の

ある名刺なのではないか…などと考えるかもしれないが、そ

れが理由ではない。事実、同社の名刺の値段は１枚当たり20〜30円で、通常

価格の２〜３倍だ。また、名刺には特殊な機能など一つもない。

　ではなぜ、同社の製作する名刺が、かくも多くの人々に支持され、しかもそ

の顧客が年々増加しているのだろうか。

　その理由は多々あるが、簡単に言うと、名刺の素材へのこだわりと、弱き人々

を思う気持ちが、心優しい人々の心を打っているからだと考えられる。同社

がつくる名刺の素材は、バナナの茎やトウモロコシの皮、さらには廃棄され

たペットボトルなどを再利用した「エコロジーペーパー」だ。これには、少し

でも地球温暖化の防止に貢献したいという思いと、アジアやアフリカの貧困

な人々の仕事づくりに貢献したいという強い思いがある。

　ちなみに筆者も同社が製作した名刺を使用しているが、台紙にバナナの茎

が30％入った「バナナ名刺」だ。原料のバナナの茎はアフリカ・ザンビアの貧

困な生活を余儀なくされた女性たちが手作業で加工し、日本に輸出している。

　また、国内における名刺づくりも、デザイン以外の大半を障がいのある人々

が就労している「作業所」に発注するとともに、売り上げの一部を盲導犬協会

などに寄付し続けている。

　つまり、同社の快進撃の最大の要因は、商品そのものではなく「世のため人

のために…」という経営姿勢が、顧客の支持を受けていることにある。
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●「商工くろいし」をＰＲや 
　販売促進の場にご活用ください。 

　機関誌「商工くろいし」では、ＰＲコーナーをご提供しています。本紙の

配布先は、黒石市内の東奥日報に約7,600枚折り込みます。お店や商品の紹

介、または会社の宣伝などＰＲ・販売促進の場としてご活用ください。ＰＲ

コーナーの活用方法に関する相談も承ります。お気軽にご相談ください。

＜本紙の掲載料（税抜き）＞

●お問い合わせ　黒石商工会議所　広報担当　小野・山口　TEL：52-4316

〜全国26万社が取引先の候補です！インターネット検索で月間250万アクセス〜

●お問い合わせ

　黒石商工会議所　ビジネスモール担当　小野智憲　TEL：52-4316

　ザ・ビジネスモールは、全国の商工会議所などが共同運営する企業情報サ

イトです。インターネットで、「自社をＰＲする」「取引先を探す」など、ビジネ

スの活性化や業務の効率化にぜひご利用ください。商工会議所に入会されて

いる方は“無料”でご利用できます。

　当会議所に入会されていない方は、この機会に、ぜひご入会ください。

掲載サイズ

６cm×12cm

６cm×24cm

12cm×24cm

料金

会員

１０，０００円

２０，０００円

３０，０００円

非会員

２０，０００円

３０，０００円

４０，０００円

Ａ

Ｂ

Ｃ

●全国から注文が殺到する 
　名刺をつくる中小企業！ 

 
 
　黒石商工会議所ホームページから、ザ・ビジネスモールのサイトにアク
セスし、「新規登録する」ボタンをクリックし、案内にしたがって進めると
5～10分程度で仮登録が完了します。商工会議所会員ご加入状況の確認
が取れ次第、ご利用いただけます。 
　 
 
下記までお問い合わせください。 

電話やFAXで申し込む 

Webで申し込む 

ＬＯＢＯ調査［商工会議所早期景気観測調査］ 
業況ＤＩは、横ばいで推移。先行きは慎重な見方が続く

−　２０１２年５月調査結果　−

調査結果のポイント

◇５月の全産業合計の業況ＤＩは、▲17.5と、前月から▲0.7ポイントと

　ほぼ横ばい。エコカー補助金に加え、原油や一部の原材料価格の低下

　が業況の改善を下支えしている。しかし、超円高の影響や取引先の海

　外移転に伴う受注の減少、電力料金の上昇によるコスト増など企業を

　取り巻く環境は厳しい状況。なお、業況等のＤＩは、比較対象の前年同

　月（2011年５月）が、震災後、大きく低迷していた時期であることに留

　意が必要。

◇先行きについては、先行き見通しＤＩが▲20.3（今月比▲2.8ポイント）

　と、悪化する見込み。欧州債務問題の再燃に伴う円高の進行に加え、今

　夏の電力供給不足による事業活動への影響懸念から、先行きは依然と

　して慎重な見方が続いている。

ＤＩ値(景況判断指数)について

　ＤＩ値は、売上・採算・業況などの各項目についての、判断の状況を表す。ゼロを基準として、プラスの値で景気の上向き傾

向を表す回答の割合が多いことを示し、マイナスの値で景気の下向きを表す回答の割合が多いことを示す。従って、売上高な

どの実数値の上昇率を示すものではなく、強気・弱気などの景気感の相対的な広がりを意味する。

※ＤＩ＝（増加・好転などの回答割合）−（減少・悪化などの回答割合）

　　　　［業況・採算：好転−悪化］、［売上：増加−減少］
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法政大学大学院政策創造研究科

教授　坂本 光司／さかもと・こうじ

　1947年東京生まれ。福井県立大学教授、静岡文化芸術大学教授などを経て、2008年４月より

法政大学大学院政策創造研究科（地域づくり大学院）教授、同静岡サテライトキャンパス長お

よび同イノベーション・マネジメント研究科兼担教授。他に、国や県、市町、商工会議所などの

審議会・委員会の委員を多数兼務している。専門は中小企業経営論・地域経済論・産業論。著書

に『日本でいちばん大切にしたい会社』（あさ出版）、『この会社はなぜ快進撃が続くのか』（かん

き出版）など。

いままでは 

サイトが 
いっぱい 
探すのが大変！ 

いままでは 

あちこちに 
電話するのが 
手間 

いままでは 
ホームページのつくり方が分からない 
効果が気になる、費用も心配 

カンタン！ 
これならできる！ 

ご利用者の声 

「シャッター通りとなった商店街にあるお店の売り上げを上げたい！
その思いで“簡易ホームページ”を使い、初めてインターネットでＰＲ。
すると遠方の企業から問い合わせがあり、業務用の固定客になった！」
（食品製造・小売業A社）

新たな販売先ができて売上げUP!
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